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LAMENAGEMENT

DES SANITAIRES

DANS LES CAMPINGS,
NOUVELLES ATTENTES !

Les sanitaires collectifs ne peuvent plus se contenter d'étre fonctionnels : ils doivent
aujourd’hui conjuguer hygiéne irréprochable, confort, sécurité et modularité. Entre exigences
accrues des usagers, contraintes de main-d’'ceuvre et pression sur les délais, les gestionnaires
de campings, écoles ou bailleurs sociaux cherchent des solutions clés en main, fiables

et adaptables. C'est précisément sur ce terrain que Kit Vulcain, spécialiste du sanitaire
préfabriqueé, tire son épingle du jeu, gréce a une maitrise industrielle compléte et une

approche tournée vers le sur-mesure raisonné.

les attentes des clients en matiére

de sanitaires ont-elles évolué ces
derniéres années dans ’hétellerie de
plein air ?

I nformations Entreprise : Comment

Jacques Grison (Gérant de Kit Vul-
cain) : Depuis quelques années, on
observe une réelle montée en gamme
des installations sanitaires dans U'ho-
tellerie de plein air, avec une demande
croissante pour des équipements indi-
viduels par emplacement. Cette ten-
dance, renforcée depuis la crise sani-
taire du Covid, traduit un besoin accru
d’hygiéne, de confort et d’intimité. Les
attentes des clients ont clairement
évolué : ils veulent aujourd’hui des sa-
nitaires impeccables, faciles a entrete-
nir pour les exploitants et rassurants
d’un point de vue sanitaire. Mais L'hy-
giéne n’est pas le seul critére.

Les questions de sécurité et de res-
pect de la vie privée sont devenues
centrales. Face a certaines dérives,
comme les intrusions par téléphone
sous les cloisons, nous avons di adap-
ter nos cabines pour qu'elles des-
cendent jusqu’au sol, voire proposer
des plafonds fermés. Ces évolutions
renforcent naturellement la demande
pour des sanitaires privatifs, plus sé-
curisants pour tous.

Quels sont les avantages du sani-
taire modulaire pour des campings en
constante évolution et soumis 3 des
contraintes saisonniéres fortes ?

Sylvain Murati (Directeur usine de Kit
Yulcain) : Le sanitaire modulaire ré-
pond parfaitement aux contraintes de
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U'hotellerie de plein air. Les exploi-
tants disposent d’'un créneau tres court
pour réaliser leurs travaux - souvent
entre quatre et six mois - alors méme
que leur période d'ouverture s'allonge
d’année en année. Construire en dur
devient compliqué : il faut trouver et
coordonner plusieurs corps de métier,
ce qui prend du temps et mobilise des
ressources de plus en plus rares.

Notre solution, elle, est entiérement
préfabriquée en usine. Le gain est
considérable : en 2 a 4 jours seule-
ment, le module est livré, installé,

prét a l'usage. Le colt est également
un facteur déterminant : a qualité
équivalente, le modulaire reste plus
économique gu’une construction tradi-
tionnelle. Et surtout, il est évolutif: les
campings peuvent le déplacer, 'adap-
ter a Uévolution de leur site, voire le
transférer d'un établissement a un
autre au sein d’'un groupe. Il existe
méme un marché de Uoccasion. Cest
une vraie flexibilité.

En quoi l'approche de Kit Vulcain se
démarque-t-elle sur le marché des
équipements sanitaires ?

S.M. : Ce qui nous distingue sur le
marché, c’est avant tout lexpertise
technique de notre fondateur, M. Gri-
son, ancien plombier-chauffagiste.
Cette expérience terrain. constitue le
socle de notre savoir-faire en matiere
de sanitaire. Nous avons fait le choix
de nous spécialiser exclusivement sur
ce segment, en développant une offre
compléte et évolutive. Nous interve-
nons aussi bien sur la rénovation -
avec des solutions de cloiscnnement
adaptées a U'existant - que sur la four-
niture de cabines préfabriquées, déja
montées et équipées en plomberie,
permettant un gain de temps pré-
cieux.

A cela s'ajoute la possibilité de conce-
voir des structures sanitaires com-
pletes, de 12 3 plus de 200 m?, se-




lon les besoins du client. Notre force
reside dans notre capacité a faire du
sur-mesure, tout en conservant une
base de standardisation pour respecter
les délais serrés de nos clients. Le but
reste le méme : leur offrir une solution
fiable, rapide et parfaitement adaptée
a leur exploitation,

Comment Kit Vulcain garantit-il la
qualité et la tracabilité de ses équipe-
ments sanitaires ?

J.G. : Nous avons fait le choix stra-
tégique d’internaliser lintégralité
de notre production, sans recours a
la sous-traitance. Cela nous permet
de maftriser entierement la qualité,
les délais et lorigine des matériaux
que nous utilisons. Nous privilégions
les circuits courts et les fournisseurs
francais : notre stratifié compact, par
exemple, provient d'un fabricant re-
connu basé en Dordogne, POLYREY.

Notre robinetterie, elle, est signée
PRESTO, une marque de référence
fabriqueée en Charente. Pour le bois,
Nnous restons sur une provenance eu-
ropéenne certifiée PEFC, avec un ap-
provisionnement via une entreprise
frangaise. A partir de ces matériaux,
nous assurons en interne toutes les
étapes : usinage du bois pour les chas-
sis, découpe du stratifié compact,
transformation de Ualuminium... méme
celui-ci, bien que d'origine espagnole,

Dates clés

» 2000 : Création de la société kit
Vulcain industrie par Mr GRISON
JACQUES pour la commercialisation
de kit plomberie pour Uindustrie (Mr
GRISON avait auparavant une socié-
té de plomberie/chauffage dans le
batiment depuis 1986 qu’il vendra
en 2002)

2003 : Construction du premier ba-
timent avec l'investissement de ma-
chines numériques pour le cintrage
de tube afin d'optimiser la fabrica-
tion des kits de plomberie

2008 : construction d’un second bé-
timent sur un autre site consacré a
la fabrication des cabines préfabri-
guées et des blocs sanitaires.

2009 : investissement de la pre-
miére machine numérique pour la
découpe de panneaux afin d'étre
autonome sur la fabrication des

cabines préfabriquées et des blocs
sanitaires, qui sera suivi en 2010
de l'agrandissement du second ba-
timent ainsi qu’en 2011 de lachat
d’autres machines numériques afin
de répondre a la demande crois-
sante des clients.

2019-2021 : Suite au développe-
ment rapide de nos cabines de
douches pour Uhabitat, un nouvel
atelier menuiserie pour la découpe
de panneaux est construit avec le
renouvellement d'un parc machine
numérique neuf et l'ajout de nou-
velles machines permettant lopti-
misation de la production (Stockeur
automatique de panneaux avec scie
numeérique).

2024 : Mise en place dans latelier
menuiserie d’une nouvelle machine
numérique couplée avec un robot
afin d’automatiser la preduction

reste issu de 'Union européenne. Ce
modele industriel intégré, soutenu par
des investissements lourds en équipe-
ments, garantit notre indépendance et
notre réactivite.

Vous étes historiquement positionnés
sur lhéotellerie de plein air : dévelop-
pez-vous aujourd’hui d’autres mar-
chés ?

S.M. : Nous avons engagé ces derniéres
années une diversification vers de nou-
veaux marchés. Nous développons no-
tamment une offre dédiée aux cabines
de douche destinées aux batiments
collectifs, a 'hétellerie traditionnelle
ou encore aux logements sociaux.
Cette ouverture a d'autres segments
répond a une demande croissante en
solutions sanitaires fiables, durables
et faciles a installer. Pour accom-
pagner cette montée en puis-
sance et maintenir notre niveau
de réactivité, nous investissons
également dans l'automatisation
de notre production. Cest une
évolution indispensable pour
répondre efficacement a des vo-
lumes plus importants, tout en
conservant notre exigence de
qualité et de personnalisation.

Aussi, le secteur scolaire accuse
un vrai retard en matiére d’'amé-
nagement sanitaire. C'est un
constat qui me frappe particulie-
rement : on continue a y installer
des équipements trés basiques,
peu adaptés aux besoins des en-
fants. A Uinverse, I'hatellerie de
plein air a su évoluer et suivre les
attentes de la société. Les écoles
devraient bénéficier du méme
niveau d'attention et de quali-
té. Nous intervenons déja sur ce
marché, mais il y a, a mon sens,
encore beaucoup a faire.
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